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Il Rating bancario e la valutazione del
Credito



Il valore della relazione

. CREDITO |

RATING I SERVIZI

La relazione & fondamentale per definire
un percorso volto a valorizzare i punti di
forza di ciascuna impresa




Il modello di rating ‘

Modulo
quantitativo
(rating

statistico
andamentale)

Cosa e il rating

Rating
\ definitivo
Si tratta di una valutazione sintetica del profilo
di rischio di credito, che riassume le
informazioni quantitative e qualitative che la
Banca ha a disposizione sull'impresa

J




Il nuovo modello di rating Corporate’ .

MODULO QUANTITATIVO

MODULO QUALITATIVO

Deriva dall'integrazione statistica di quattro
moduli, sulla base di pesi relativi differenti in
funzione delle caratteristiche della controparte

B Bilanci
B Centrale rischi

B Anagrafica e fattori di successo quali
certificazioni (anche di sostenibilita
ambientale), marchi o brevetti

® Posizionamento competitivo tramite
confronto con i parametri di altre
societa del settore in cui I'impresa
opera, valutando le caratteristiche del
settore stesso e I'andamento del
mercato

*per imprese Corporate si intendono quelle che presentano linee di
affidamento par o superiori a 1 min di euro

Rappresentato da un questionario a cui il gestore
risponde sulla base della sua esperienza, della
conoscenza specifica del cliente e diuna
valutazione del quadro informativo raccolto in fase
di istruttoria

B Analisi economico-finanziaria
B Rischi di business, di settore e di posizionamento
# Strategia e piani aziendali

B Struttura proprietaria, management e influenza del
gruppo

B Coperture assicurative

B Agricoltura

# Capacita innovativa dellimpresa e fattori immateriali
di successo

8 Appartenenza ad un Filiera




Il modulo quantitativo

4 B ™ ~
Modulo Modulo Modulo Modulo
centrale bilancio anagraficae posiziona-
rischi fattori di mento
successo competitivo
N / J N\ .
I modulo quantitativo
fornisce una valutazione sono utilizzati i si utilizza settore il Modulo ha
: Hailig A flussi di ritorno da I'ultimo bilancio localizzazio I'obiettivo di
deII'o gtato di solwblllta_ CR degli ultimi 6 ufficiale o i o
dell'azienda basandosi mesi. pubblicato, con dala di qual & i
sull'analisi dei dati durata pari a costituzione posizionamento
economico-finanziari e ———. quota di competitivo
; i Oppure non fatturato della
andamentali dell'impresa ufficiale solo se export controparte
ed eventualmente anche approvato dal certificazioni rispetto al
la solidita dei soggetti S g i B
economici strett'amente brevetti
correlati all'azienda . / / 7\ /




Focus il modulo quantitativo: le determinanti
del rating

Dimensione economica - Stato di Salute dell’ Azienda
i - i S Copertura Oneri

®L'ammontare del WL a redditivita & mlLe dimensioniela  WLa gestione del W flussi di cassa
debito & coerente coerente con il redditivita capitale investito & coprono il servizio
con dimensioni, fatturato ed il dell'azienda efficiente e coerente del debito, gli
redditivita e mezzi capitale investito? & consentono di con le dimensioni investimenti e la
propri aziendali? stabile nel tempo? sostenere il costo aziendali? remunerazione del
del debito? capitale?
Altre dimensioni rilevanti
interne/esterne
®m Inteme ® |l rischio di credito € anche ® Forma Giuridica
— Anagrafiche e notizie interne funzione del settore di attivitae ™ Anzianita dell'azienda: un'azienda start up
W Esterne di elementi di natura temitoriale presenta livelli di rischiosita specifici
—-CR ®m E fondamentale I'uso integrato

— CRIF di informazioni rilevanti




Il modulo qualitativo

-

(.

analisi rischi di strategia e struttura
economico- business, di piani aziendali proprietaria,
finanziaria settore e management e
posizionamento influenza
gruppo

Il modulo qualitativo integra la valutazione del modulo quantitativo, raccogliendo
informazioni aggiuntive sulla natura della controparte

Con il modulo qualitativo si riconoscono le capacita imprenditoriali e di sviluppo
dell'impresa all'interno del contesto territoriale di nferimento, aumentando in modo
sempre maggiore il livello di trasparenza tra la banca e il cliente

&

nuove componenti
che consentono:

= miglioramento del
merito creditizio

" maggiore
consapevolezza
dei fattori
qualitativi
(determinanti del
successo
dell'impresa)




Focus: modulo qualitativo, nuovo modello di -
rating Corporate (1/3)

Il modello introduce nuove componenti di valutazione delle imprese legate a fattori immateriali e di strategia/
posizionamento competitivo dell'impresa, a ciascuna componente viene attribuito un peso per la determinazione

del rating.
M arcedinaii

. . e A. Analisi economico-finanziaria
i questionaio qualiiativo ¢ composio da B B. Rischi di business, di settore e di posizionamento

aree di analisi con l'introduzione di un nuovo C. Strategia e piani aziendali

D. Struttura proprietaria, management e influenza del gruppo

E. Coperture assicurative

aspetti qualitativi del merito creditizio non G. Agricoltura

rilevabili direttamente nei dati quantitativi H. Capacita innovativa dell'impresa e fattori immateriali di successo
l. Condizionamento esterno

= Nuovo set di domande

Rating di legalita

Coperture assicurative

) esperienza del gestore; Agricoltura: valori di mercato e asset aziendali
Carattere innovativo e fattori immateriali di successo
. Presenza di brevetti

L valutazione delle informazioni raccolte in Appartenenza ad una filiera censita

fase di istruttoria. Capacita di supporto degli esponenti rilevanti

set di domande, formulate per valutare gli

Tali aspetti derivano da:

U conoscenza del gestore in merito al cliente;
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Focus: modulo qualitativo, nuovo modello di

rating Corporate (2/3)

* k& Fondamentali

* ok
*

Aree di analisi Peso Note
Marchi
{:attor ! o | Brevetti Le nostre stime confermano come la dotazione in
immateriali di * K termini di asset intangibili sia un elemento

_ Certificazioni ambientali

successo

Certificazioni di qualita

PMI innovative

R&Se e
Innovazione Start-up Innovative
Appartenenza

Programma "Sviluppo Filiere" *

ad una Filiera

Rilevanti
Da tenere in considerazione

*

*

importante nel determinare la solidita dell'impresa.

Gli investimenti in innovazione e in digitalizzazione
favoriscono la crescita e la competitivita delle
imprese anche sui mercati internazionali;
l'iscrizione nel Registro delle PMI innovative e nel
Registro delle Start Up innovative rappresenta un
elemento rafforzativo

Appartenere ad una Filiera & un vantaggio per le
imprese e Intesa Sanpaolo valorizza e sostiene
I'appartenenza ad “ecosistemi” di eccellenza tramite
il Programma “Sviluppo Filiere”, iniziativa che nasce
grazie alla collaborazione con i Capofiliera per

valutare al meglio queste imprese e sostenerle
attraverso metodologie innovativ




*
*
*

Focus: modulo qualitativo, nuovo modello di

rating Corporate (3/3)

Aree di analisi Peso Note
L La solidita e affidabilita di un’impresa dipendono
Progetti di {Strategie e Piani aziendali ] anche dalle sue strategie e dai suoi piani di sviluppo
sviluppo e {Prospemve = e l * % prospettici, nonche dall'evoluzione attesa dello
posizionamento specifico scenario settoriale in cui si trova ad operare.
competitivo ]Quota export ] I ricavi da Export vengono valutati come fattore di
successo. Per le aziende del settore agricolo ad
agroalimentare la valutazione specialistica consente
di valorizzare in maniera piu efficace il magazzino e le
tipicita del comparto.
Gestione del [Rating i legalit | % L’attenzione verso i rischi di business e I'adozione di
rischio di §ce adeguate tutele sono elementi distintivi che
Impresa ’Coperture assicurative l * % consentono all'impresa di svolgere al meglio la
propria attivita.
L'investimento sulle capacita delle persone e sulle
. { Struttura proprietaria ] * * loro potenzialita, anche attraverso apposite iniziative
Proprieta e - - formative, consente allimpresa di generare valore e
Management [Passaggio generazionale | * ne favorisce la crescita, cosi come la stabilita della
]smbnita e qualita management ] * conduzione aziendale e I'attenzione nel gestire e

LB Fondamentali
*  Rilevanti
Da tenere in considerazione

curare la fase di “transizione” generazion




1

Processo di Override

Strumento di simulazione della
dinamica aziendale

Valutare la fattibilita dei o .
piani di sviluppo Riferito ad un periodo con

dell’azienda attraverso i durata di 3-5 anni
contenuti e le

caratteristiche di un
progetto imprenditoriale Descrive tutti gli aspetti del
progetto imprenditoriale
(sia qualitativi che quantitativi)
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Sviluppo Filiere



A sostegno delle PMI

Perché la Banca ha creato il Programma Sviluppo Filiere?

D00

SVILUPPO-FILIERE

FOCUS SU FATTORI DEL SUCCESSO AZIENDALE

La gestione ed il presidio integrato delle Filiere rappresenta per
le aziende italiane un elemento fondamentale per le strategie
future di sviluppo e crescita

SOSTEGNO FINANZIARIO ALLE IMPRESE

ISP e una tra le migliori banche in Europa per solidita e
liquidita e vuole contribuire a rilanciare I'economia del paese
dando credito alle aziende sul territorio

SUPPORTO ALL’EVOLUZIONE E ALLA CRESCITA crescita delle

La visione di filiera consente di individuare possibilita evolutive Filiere industriali
congiunte, grazie a strumenti come la formazione allargata e di eccellenza del
diffusa e la valutazione di possibili operazioni di Paese
concentrazione / rafforzamento strutturale attraverso la

finanza straordinaria o di internazionalizzazione

Accompagnare la

INNOVAZIONE E LEVA SU COMPETENZE BANCA

Il Gruppo e costantemente alla ricerca di metodi innovativi per
sostenere le imprese e dispone gia di competenze settoriali
molto forti e di una presenza sul territorio non eguagliabile




Tre aree di intervento

RISCHIO

CREDITO

OFFERTA

SVILUPPO~FILIERE

Valorizzazione, all'interno del processo di
valutazione del merito creditizio del fornitore,
degli "intangible" connessi all'appartenenza alla
Filiera selezionata grazie alle informazioni di
carattere industriale fornite dal Capofiliera

Definizione di un Plafond di Disponibilita di
Filiera tramite la corretta comprensione dei
bisogni finanziari, sia di breve termine che di
medio-lungo, dei fornitori

Prioritizzazione delle richieste creditizie di
Filiera per accelerare I'iter di delibera

Sviluppo, in collaborazione con il Capofiliera, di
un bouquet di offerta prodotti/ servizi, riservati a
condizioni vantaggiose, che risponde alle
esigenze sia finanziare che non degli attori di
Filiera e dei dipendenti appartenenti alla
stessa

OBIETTIVO

Migliorare il rating degli
appartenenti alla filiera
per un pricing piu
vantaggioso...

...aumentandone
I'accesso al credito
tramite la comprensione
dei reali bisogni
finanziari di tutti gli
attori di Filiera...

...con un'offerta
commerciale
dedicata




Il Confirming
Un programma per la gestione avanzata del circolante di filiera

La piattaforma € la risposta di Gruppo alle richieste da parte di Capofiliera Italiani e relativi

fornitori di strumenti flessibili ed evoluti per la gestione della Finanza di Filiera

Per il Capofiliera,
semplificazione amministrativa
e supporto Filiera

Per i fornitori una Piattaforma per lo
smobilizzo crediti

e | fornitori convenzionati e || Capofiliera semplifica la
accedono alla piattaforma sulla propria struttura
qguale il Capofiliera ha caricato le amministrativa attraverso
fatture ad essi dovute I'outsourcing dei pagamenti

e | fornitori possono richiedere con e || Capofiliera sostiene la propria
flessibilita lo smobilizzo delle Filiera produttiva e puo
fatture, on-line e "pro-soluto” ottenere ulteriori dilazioni sui

pagamenti

SVILUPPO-FILIERE




Vantaggi per | Capofiliera

Libera scelta dei fornitori convenzionabili IN COSA CREDIAMO CHE IL CONFIRMING

\ POSSA SOSTENERE IL CAPOFILIERA?
¢ Scelta libera sia dei fornitori, che delle fatture da convenzionare

* Possibilita di convenzionare quando lo si vuole e anche di \
"revocare” il beneficio non caricando piu fatture \ o

Scegli chi convenzionare...

Conferma a monte fatture e assenza gestione notifiche '

* o smobilizzo delle sole fatture confermate evita la necessita, in \ "
occasione di ogni richiesta di anticipo, di conferma da parte del \\ @) -Ci occupiamo noi dellingaggio de
Capofiliera ) fornitori...
Semplificazione amministrativa e dilazioni
e Sono gestiti tutti i pagamenti che il Capofiliera segnala in X
piattaforma € ...utilizza il diritto all'accesso alla
e || Capofiliera puo richiedere una dilazione sull'addebito fattura PlaliatatE A SIumBHLD per |2

e ) ) ) . fidelizzazione ed il sostegno alla Filiera
Responsabilita sociale nei confronti della Filiera

e Con la piattaforma Confirming, il Capofiliera facilita I'accesso al
credito ai propri fornitori /

SVILUPPO~FILIERE




Vantagqgi per | Fornitori

Scelta di cosa e quanto smobilizzare

Smobilizzi fattura per

e | fornitori possono scegliere di smobilizzare sia le singole fatture, sia fattura
interi gruppi di fatture

e || fornitore pud anche decidere di non smobilizzare alcuna fattura

Condizioni di sconto competitive e cassa certa

e La Banca conosce il Capofiliera Condizioni di sconto
» Tale rapporto "privilegiato" consente: favorevoli

¢ una linea preferenziale di accesso al credito

e |'applicazione di condizioni favorevoli grazie alla collaborazione del

Capofiliera
Smobilizzo completamente on-line Smobilizzi gestiti
o |l fornitore smobilizza le fatture completamente online sulla piattaforma online senza cartacei

e Larichiesta di anticipo & veicolata dal fornitore con un "click" con
accredito in 48h

LU FILIERE




